
第 1 页 / 共 3 页

绵阳食堂标书来电咨询

生成日期: 2025-10-24

招投标的命脉：

命脉一：招标形式的强制化。在招投标的时代，要求你必须用招标的方式，否则是违法违纪的行为，结果是不
被认可，所以说它是强制进行的。

命脉二：招标的结果公开化，整个流程光明正大。我们一个招标的结果，谁中了标，谁落了单，必须在公开的
媒体向社会公布，在正式的签订协议之前，它有5天的公示期，必须在这公示期里面，参与投标的企业对这个结
论没有异议，没有谁提反对的意见，大家都默认通过了，那么中标的结果才算有效。

命脉三：招标权利分散化，以前我们做项目就是甲方的老总说了算，那么现在通过招标的形式以后，是由评标
委员会说了算，评标委员会根据每一个投标公司它的投标的文件根据招标文件的评分标准进行公开的严格打分，
打出分的多少？排出123名候选人。谁得分比较高，谁就是中标候选人。所以这个地方用这种方式就显得非常的
公平公正。
如果投标书串标了这么处理？绵阳食堂标书来电咨询

招投标过程中，除了结果公开化。还有哪些因素必须公开化呢，现在我跟大家分享下，

首先就是招标的公告要公开发布，就是甲方在举行招标的时候它的招标公告。必须在国家规定的公开的专业媒
体进行发布，让所有的潜在投标人都能够看得到，而不是说只有少部分人知道，也不是说给某些人单独的发邀
请，那就不叫公开招标了

第二个，就是预审的资格也要在公开媒体发布，我们发了招标公告以后有许多潜在的投标人都可能想来投标，
那么在这个时候呢。我们一般要进行资格预审，资格预审会对这个项目的基本条件提出要求，那么这个资格预
审也必须在公开媒体向所有的潜在投标人发布，只要有一个潜在投标人不知道这个资格预审，那就不算公开发
布，

第三个澄清文件要公开化，当这些所有的潜在投标的公司他们都买了招标书。准备投标的时候，他会发现有问
题，或者有疑问他会向招标公司提出来，提出来以后招标公司必须做澄清答复，还有一种情况是招标人自己发
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现的问题，要给所有的投标人进行说明。这个时候，也要进行澄清，所以这两种情况下的澄清我们也要求它必
须在发招标公告同样的媒体上对所有的潜在投标人进行公开发布，
绵阳食堂标书来电咨询标书编写公司那家好？

中标结果公示：

评审委员会把一个项目评审结束以后不是立即的宣布谁中标，这是不可以的，这里面必须有一个环节就是在公
开媒体上发表中标公示。现在打分得出的排名还只能叫中标的候选人，公示期间可以接受大家的疑问，中公示
结束，大家没有任何疑问，这个时候的中标的候选人才能作为正式的中标人，才能发中标通知书，第五个就是
中标结果，在发中标通知书的同时要把中标的结果同样的在公开媒体上进行发布，这个时候的发布要有一些基
本的要素，***个就是谁中标，中标方的全称要发部出来，

第二个就是中标的合同的金额它以多少的价钱中标，必须发布，如果说不发布中标的金额，这个也不能叫一个
完整的中标结果公开发布。

招标文件重要性

1、投标依据，我们要投标，我们的依据就是招标文件，他的各种说明解读，都必须把它文字化，变成投标文件，
变成招标文件的一个组成部分，它才具有法律效应，才是我们投标人的依据，除了招标文件和与招标文件相关
的澄清文件以及开标会的时候或者说我们在之前的投标答疑会的时候所形成的已经记录下来的这些书面的文字
的这些文件以外。没有其他任何的依据可做参考，那些口头的承诺都是不算数的，必须与招标文件以及相关的
这些辅助文件为我们投标的依据，

2、验收标准，首先要从招标文件这里看，当然验收文件也包括我们投标文件的承诺，包括我们在合同里面的约
定，共同构成了我们对一个项目进行验收的一系列的文件，所以合同履约的**终验收标准是以招标文件和投标
文件和投标过程中我们形成的一个具体的验收标准为蓝本的，除此之外没有其他的标准，任何口头的要求都是
不作为验收的依据的，
物业类的标书怎么写？

提供中标技巧？

1、就是无偿的提供针对性的技术解决方案。当客户还没有确定选谁的时候，在这个时候你给他提供针对性的技
术解决方案，一定要是无偿的，一定要是主动的积极的送上门的，而不能等他来求你来找你。如果你做到这一
条，那么他对你的印象会非常的好。
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2：我们要积极的争取到参与讨论，甚至是参与起草招标文件的初稿。有人会说招标文件是甲方完成的，需要我
们参与起初稿吗？那么我告诉你，在多数情况下，甲方很难完成一份招标文件，尤其是工程量比较大，技术难
度比较高，这样的项目甲方几乎是不能完成的，他没找你的话，说明已经找别人了。所以在这个时候，我们积
极主动的想尽办法能够参与到招标文件的讨论，在这里面发表我们的意见，用我们的技术优势来引导甲方，这
是我们要做的重要一个工作。如果这个工作做好了，我们通路就打通了，那我们的项目中标的几率会上升。
如何才能提高标书编写技能？绵阳食堂标书来电咨询

哪里有标书编写的公司？绵阳食堂标书来电咨询

投标怎么增加中标率？

一：关系好，中国是个人情社会，很多关系是要维护的，客户关系就是一个重点，得到客户的认可，得到客户
对我们技术能力综合实力以及为人处事的一种认可，得到客户对我们做项目能力的一种认可，都非常关键。所
以说关系好，他首先了解你，那么当他需要寻找这种合作伙伴的时候，他首先会想到你。如果你跟他关系不好，
从来没有来往，他不了解你，他自然想不到，你就错失机会，与财富失之交臂了。所以对绝大部分公司来说，
关系好靠你平时的维护，靠你主动的与客户进行沟通，推荐介绍，通过这种渠道达到的结果，他会想到你，愿
意帮你。

二：实力强，如果说关系很一般的程度，但是你在业内是响当当的，你综合实力特别强，他可能找你，你在这
方面有很多案例，有经验，他即使跟你关系不算太好，或者说以前了解不多，他通过各种信息找到你以后，他
也会主动来跟你联系。
绵阳食堂标书来电咨询

四川蜀之印标书商务服务有限公司致力于商务服务，以科技创新实现***管理的追求。公司自创立以来，投
身于标书编制，标书培训，标书**，投标咨询，是商务服务的主力军。蜀之印标书继续坚定不移地走高质量发
展道路，既要实现基本面稳定增长，又要聚焦关键领域，实现转型再突破。蜀之印标书始终关注商务服务市场，
以敏锐的市场洞察力，实现与客户的成长共赢。


